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as raices de la firma de servicios

inmobiliarios Guinot Prunera se re-

montan a cinco generaciones,
hasta 1905, cuando Casimiro Guinot
fundé en Barcelona su despacho de ges-
toria administrativa. Tendria que pasar
algo mas de un siglo para que, en 2006,
empezara su proceso de fusién con Pru-
nera, pero en ese momento ningtin Gui-
not figuraba ya en el accionariado de la
compaiiia. Florentino Tomds, qtie entr6d
a trabajar en Guinot a mediados de la
década de los sesenta, habia comprado
las acciones a la viuda de Santiago Mar-
tinez Guinot en 2003, pero su apellido
no ha aparecido en el nombre de la com-
pafifa. “Ni siquiera nos lo hemos plan-
teado, no tiene ninguna importancia, nos
parece bien asi’) explica Jordi Tomas
(Barcelona, 1975), consejero delegado del
grupo e hijo de Florentino Tomas, que
hoy es €l presidente del grupo.

La complementariedad en las activi-
dades profesionales de las dos firmas
(Guinoty Prunera) fue la queles empujé

-"a]afusién, después de un periodo de co-
laboracion, “y también el hecho de que
Marcel Prunera no tuviera ningtin des-
cendiente que quisiera trabajar en la em-
presa familiat”, explica Tomds. Esa
complementariedad ha hecho quela fu-
sién pueda realizarse sin reduccién de
plantilla, compuesta por 80 personas
entre las oficinas de Barcelona, y las de
las poblaciones barcelonesas de Molins
de Rei y Sant Feliu de Llobregat.

“Tras la fusién hemos abierto un de-
partamento de correduria de seguros en

Barcelona y hemos traslado a ella per-
sonal de otras dreas”, explica Tomds.
Guinot Prunera no ha tenido nunca la
tentacién de dedicarse a la compra venta
de inmuebles, si no es por encargo de
algiin cliente, a pesar de los afios de bo-
nanzas que ha vivido el sector. “Nues-
tro negocio es la gestién de patrimonios,
administracién de comunidades, ges-
toria administrativa, seguros, el alqui-
ler de inmuebles y la venta puntual, es
anticiclico, ni subimos mucho con la
burbuja, ni vamos a bajar ahora”. Gui-
not Prunera quiere establecerse “a
medio plazo” en Madrid. De momento,

el proyecto estd en fase de conocimiento
de mercado. “Es muy diferente al de Bar-
celona, alli hay grandes compaiiias como
Aguirre Newman y luego muchos pro-
fesionales administradores de fincas con
un pequefio equipo, pero no hay em-
presas de tamafio mediano como la
nuestra’, cuenta Tomas. El crecimiento
se realizaria mediante la adquisicion de
cartera de clientes. “En nuestro nego-
cio es muy dificil ganar clientes de otra
manera, 1a via mas normal es quedar-
se con la cartera de clientes de un ad-
ministrador que se jubila”

El despachio de Tomas es amplio y los

“Aungue se
creglo
conirario, la
mayoria de
inguilinos
entregalas
llaves cuando
no puede
pagar”

Testigos

del pasado

Un archivador, una ma-
quina de escribir y un
contrato de compra-
venta, son algunos de
los objetos que aluden
ala tradicién dela
casa. En una de las
paredes figuran tam-
bién los retratos del
fundador, Casimiro
Guinot, y posteriores
propietarios de la
firma. A continuacién,
la orla de la licencia-
tura en Derecho por la
Universidad Abad
Oliva de Jordi Toma4s.

Encima de uno de
los archivadores se en-
cuentran los detalles
mas personales de}
despacho: las fotos de
sus dos hijos, en algu-
na de las cuales se
muestra también su
aficién por el Barga.

En cuanto a los cua-
dros que adornan el
despacho, Tomd4s con-
fiesa no ser un enten-
dido en pintura a
pesar del dibujo del
pintor catalan Isidre
Nonell que hay en una

de las paredes y que
especifica “es propie-
dad de la empresa”.
“Para ver pintura hay
que ir a nuestra ofici-
na en Molins, donde
tenemos varios cua-

dros de Marti Bofarull, ;

hermano de la actual

directora general
del grupo, Nuria
Marti Bofarull.
El tinico de los
cuadros que
exhibe por deci-
sién propia es
una imagen colo-
rista de Barcelo-
na vista desde
el mar.
La miquina
de escribir, en per-

i fecto estado de con-

servacién, le lleva a
recordar que hasta
hace muy pocos afios
atin habia un emplea-
do que seguia relle-
nando los formularios
con una parecida, ne-
gandose a trabajar
con ordenador.

JDRD! PARRA

papeles y las carpetas apilados en ia
mesa revelan que en €l se irabaja. “Si,
pero no me gusta estar encerrado en el
despacho, paso mas tiempo en la calie,
viendo pisos de los clientes y en las fin-
cas, ademds, el dia a dia de la empre-
sa estd en manos de la directora gene-
ral y el director financiero”. Tomas em-
pieza su jornada laboral sobre las nueve
y media, después de dejar a sus dos hijos
en el colegio, y acaba sobre las ocho o
1as nueve. “Me gusta trabajar a iltima
hora; cuando no hay nadie, sin que
suene el teléfono y sin visitas” El ho-
rario que sigue el resto del personal es
continuo, de nueve de la mafiana a seis
vy media de 1a tarde, con turnos para
comer “para que el teléfono no quede
desatendido”

Tomads reparte su tiempo entre las ofi-
cinas de Barcelona y Molins de Rei,
“lunes, miéreoles y viernes, en Barce-
lona, y martes, en Molins, los jueves son
maés variables”, cuenta. A esta agenda
habitual incorpora esporddicamente al-
guna visita a Madrid, para conocer el
mercado y para gestionar los inmuebles
de algunos cliéntes. Habituado ala ges- +
tién de alquileres, explica que la mo-
rosidad no ha crecido demasiado,
“aunque tengamos la idea contraria, los
inquilinos entregan las llaves cuando
no pueden pagar el alquiler”. En cuan-
to a la compra y venta de pisos cuenta
que los propietarios estin empezando
a ser conscientes de que hay que bajar
los precios. “Hasta ahora les comenta-
bas que habia que bajarlos y no querian,
con lo que los pisos estaban en venta
sin que nadie se interesara por ellos”.




